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Facts om Redmark

• Redmark er Danmarks 7. største revisionsfirma

• Redmark er repræsenteret i 3 byer i Danmark: 
Aalborg, Aarhus og København

• Vi er mere end 230 ansatte – heraf 38 
statsautoriserede revisorer

• Mere end 9000 kunder fordelt over hele landet

• Blandt vores varemærker er et engagement ud 
over det sædvanlige – for os er du ikke blot et 
nummer i rækken

Virksomhedsudvikling2



Nationalt
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• Redmark er medlem af RevisorGruppen Danmark, som er en videnbaseret
sammenslutning af 23 uafhængige, statsautoriserede revisionsfirmaer

• Medlemsfirmaerne beskæftiger tilsammen 1500 medarbejdere, 
hvoraf 265 er statsautoriserede revisorer

Internationalt
• Stadig flere af vores kunder har brug for internationale kontakter. Derfor er Redmark 

partner i MGI – et verdensomspændende samarbejde mellem uafhængige revisionsfirmaer

• Dette partnerskab, kombineret med vores strategiske og geografiske placering, gør os i 
stand til at agere hurtigt og effektivt både lokalt, nationalt og internationalt 

• For vores kunder indebærer det, at vi hurtigt kan sætte dem i forbindelse med en dygtig 
lokal kontakt



Hos Redmark har vi 3 fokusområder

• Revision og regnskab

• Rådgivning

• Skat og moms
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Særligt branchekendskab

• Vi assisterer såvel store som små 
virksomheder

• Vi dækker stort set alle brancher

• Vi har specialister til enhver branche

• Vi har pulsen på udviklingen og vores 
specialister er altid opdateret med den 
nyeste viden indenfor deres felt og 
branche

• Vi har konstant fokus på uddannelse, 
efteruddannelse og faglig udvikling af 
medarbejderne
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Situationen lige nu

• Globalisering og digitalisering tager fart.

• Kan virke uoverskueligt for virksomheder at finde den mest gunstige retning for 
fremtiden.

• Resultatet bliver ofte, at virksomhederne holder fast i den nuværende 
forretningsmodel (eventuelt tilpasser i forhold til konkurrenterne)
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Trends i markederne
a) Fra butik til markedsplads

Eksempel: - Airbnb - udlejning af boliger

b) Fra produkt til service

Eksempel: - Software – fra køb af produkter til indgåelse af service aftale

c) Fra eje til leje

Eksempler: - Musik – fra køb til abonnement på musiktjeneste online

- Gomore

d) Fra regulering og kontrol til kundeanmeldelser

Eksempler: - Utilfredse kunder behøver ikke at henvende sig til selskabets 
kundeservice.

- Bruger sociale medier, blogs, brugeranmeldelser, prissammenligninger 
eksploderer
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Andre observationer

• Afstande spiller ikke længere en stor rolle for samhandel og konkurrence.

• Opdeling i hjemmemarkedserhverv og eksporterhverv er ikke længere relevant.

• Konkurrenter til de danske virksomheder er kun et klik væk.

• Virksomheder har ikke længere tid til at analysere, forstå og svare igen på nye 
udfordringer.

• Et digitalt baseret forretningskoncept kan opskaleres og udkonkurrere etablerede 
spillere på meget kort tid.
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Andre observationer

Eksempler: (tankevækkende)

• Facebook - Verdens mest populære medie skaber ikke noget indhold.

• Uber - Verdens største taxaselskab ejer ingen biler.

• Airbnb - Verdens største udbyder af overnatninger ejer ingen senge.

• DSV - Et meget stort transportselskab ejer ingen lastbiler.
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Megatrends
Politisk udvikling

• Hvad sker der i det politiske landskab både nu og i fremtiden, som kan have indflydelse 
på virksomhedens virke?

• Hvilke kræfter driver forandringerne frem?

• Hvordan vil I håndtere forandringerne?

Økonomisk udvikling

• Hvordan udvikler den økonomiske situation sig, og hvilken indflydelse har det på 
virksomheden både nu og i fremtiden?

• Hvilke kræfter driver forandringerne frem?

• Hvordan vil I håndtere forandringerne?
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Megatrends
Social udvikling

• Hvilke tendenser er der i samfundet af social karakter både nu og i fremtiden, og hvilken 
indflydelse kan det få på virksomheden?

• Hvilke kræfter driver forandringerne frem?

• Hvordan vil I håndtere forandringerne?

Teknologisk udvikling

• Hvad er udviklingen inden for teknologi, som kan have indflydelse på virksomheden 
både nu og i fremtiden?

• Hvilke kræfter driver forandringerne frem?

• Hvordan vil I håndtere forandringerne?
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Rapportering
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Rapportering
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Rapportering
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Kontakt info

Tak fordi at I lyttede

Partner, statsautoriseret revisor Jan Moldrup

Redmark

Tlf. +45 41 96 58 76

E-mail: jm@redmark.dk
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VI STØTTER BYENS HOLD!

http://www.google.dk/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=0ahUKEwibn6zyq_XPAhWBCSwKHXnfDmEQjRwIBw&url=http://www.odds.dk/superliga-odds-paa-fck-vs-lyngby/&psig=AFQjCNHOrI6BWomCaOclKVSwIxxno6vp5w&ust=1477463845125218

